
株式会社リバティ 

本店所在地  京都府久世郡久御山町森大内333 

会社概要 

0

5

10

15

20

25

30

35

0

20

40

60

80

100

120

２
０
０
６
年 

０
７
年 

０
８
年 

０
９
年 

１
０
年 

１
１
年 

１
２
年 

１
３
年 

１
４
年 

１
５
年 

（
千
万
円
） 

（
億
円
） 

売上高 経常利益 
担当者：鹿島祐希 
（法学部法律学科 1回生 ） 

代表取締役社長 蓮尾耕司 

創立 １９９６年３月 

主たる事業 自動車販売、車検整備、 
鈑金塗装、自動車保険代理業、
レンタカー事業、カー用品販売 

※届出済未使用車とは、 
まだ誰も乗っていない車のことです。 



末永くご使用いただくために 
全店舗の在庫（約１５００台）から納得のいく、 
お車を探していただけます。 
お客様のお気に召す車が見つかるまで、 
全力でサポートいたします。 



納車式 
心を込めて最後まで、 
お見送りさせていただきます。 

これからのあなたと、 
おでかけのパートナーとの
最初をお祝いいたします。 
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販売したら役目は終了 
ではなく、その後もきっちりサポートいたします。 
 

お車のことで何か気になることや、 
ご相談の際は、しっかりとした 
サポートをいたします。 
 
自動車のことなら何でもリバティに 
おまかせあれ！ 

鈑金工場もあります！ 

プレゼンター
プレゼンテーションのノート
￥



整備・点検 
リバティでは、短時間での整備が可能です。 
あまり時間を取られたくないような場合でも、 
スピーディーな作業のおかげで満足していただいています。 

お客様の御車に傷をつけたり、 
汚さないよう最善の注意を払っております。 

また、ミスが絶対に許されないため、 
安全・安心して気持ちよく運転して 
いただけるよう、一人一人が責任をもって
作業しています。 



メリハリのある職場 
個人が淡々と仕事をこなすだけ 
というわけではなく、休憩時間などは 
社員みんなが会話を楽しんでいます。 
 

普段からコミュニケーションをとる 
ことで、仲間としての絆も深まります。 

信頼し合える関係が築けているから
こそ、一致団結して仕事と向き合う

ことが出来ています。 



研修～プロとしての自覚をしっかりと～ 

研修の一例 
• 内定者アルバイト 
• 内定者研修 
• プレゼン研修 

きちんとした研修を内定決定時から 
みっちりと行います。 
一人一人がプロという自覚をもって、 
仕事に取り組んでいます。 



お客様に満足していただくために 

お客様があってこそ仕事は成り立つ 
ものであるため、より多くのお客様に
笑顔になっていただけるようよう、
サービスの向上を続けております。 
 

今後の予定 
• サービス向上 
• 新店舗出店 
• アフターサービスのさらなる充実 

お客様を第一に考えながら、仲間としての絆も深める。 
これこそが、リバティ最大の魅力です！！ 
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